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DW - Conceitos

v Fatos

» Evento/Transacao do negocio (Venda, Compra)

v Dimensoes

» Participam de um fato (produto, tempo, localizag&o)

» Tempo (ano, semestre, trimestre, més, dia)

v Medida

» Atributos numericos que representam um fato (valor, tamanho)
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DW - Operacoes Basicas

v Slice
» Corta-se o cubo com a mesma perspectiva de visualizacao dos
dados
Exemplo: . Celular e Pagers

Produgao Jan Fev Mar

Reqizo Syl RGS 30 26 22

9 sC 28 30 32

«

Celular

N By Produgao Jan Fev Mar
RGS 22 18 18

Regiao Sul SC 19 o7 o5



DW - Operacoes Basicas

v Dice
» Muda-se a perspectiva de visualizacao dos dados
Exemplo: 2004
Producao Celular Pagers
Nokia Siemens Gradiente Ericson
Canoas 13 4 2 5
RGS Porto Alegre 20 8 6 7
2004
Producao RGS
Canoas  Porto Alegre
Celular Nokia 13 20
elula Siemens 4 8
Paders Gradiente 2 6
9 Ericson 3) 7
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DW - Operacoes Basicas

v Drill Down

» Navegacao do alto nivel para o Detalhe

Exemplo:
~ Celular e Pagers
Produgao 1t 2ot 3°tri
Regizo Sul RGS 78 67 22

SC 90 67 88

Producio Celular e Pagers

Jan Fev Mar

i RGS 30 26 22

P Regido Sul g™ g 30 32
= EHEHES
==
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DW - Operacoes Basicas

v Roll Up
=~ Navegacao do Detalhe para o alto nivel
Exemplo: 2004
Producéo Celular Pagers
Nokia Siemens Gradiente Ericson
Canoas 13 4 2 5
RGS Porto Alegre 20 8 6 7
2004
» Producao Celular Pagers
Nokia Siemens Gradiente Ericson
Reqizo Sul RGS 33 12 8 12
9 SC 45 34 20 23
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“ DW - Schema

v Star Schema
» Modelo de Dados Multidimensionais

Exemplo: STORE

Store key
Proma_key
Producl_key
Time key

Revenue
Quantity
Cosl

Discount

PRODUCT PROMOTION
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DW - Schema

v SnowFlake

» Decomposicao de ou mais dimensdes que possuem hierarquias

City
Exem P lo: Store_key Promotion
N Promo_key
State ~ Store Promo_name
Store_key |-~ | Store_key Promo_date
_ . v Sales (Fact Table)
Region e —
Store_key |~ Store_key |,
Promo_key
Product_key
Time_key »
Revenue N
/ Quantity AN
s Cost A
.-" . '\\.\
Product f(( Digeount Time %
Product_key Time_key
Product_class Day_of_week
Product_name Month
Product_desc Year
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DW-Modelagem Multidimensional & :

| Modelo Multidimensional |

O-gued - Quem? =

T o
Quando? Arde7 v

- e
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DW - Estudos de Caso <9

Distribuidora de filmes : il.
S
® Dados

— Filme, atores, diretor, género, origem (pais)
— Sessodes: quantidade por publico e valor arrecadado
® Necessidades Executivas

— Deseja-se acompanhar a evolugao o publico, valor
arrecadado em nivel de regiao do pais, estado e cidade,
classificados por género de filme e sala de cinema

— Quais diretores atraem maior publico e em que género
— Evolucao dos filmes por ator participante

— Quais periodos possuem maior publico, por género, ator,
diretor e local.
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DW - Estudos de Caso
Distribuidora de filmes

Modelo DWW

DiEtriI:uuil;Inra de Filmes
Quando  ~
¥ Chave_tempo Genero -
& Ano ¥ Chave_genera

@ Trimestre @ Descricao_genero
@ Mes % Indicador_Sexo

@ Periodo 'Exibicao_de_fimes = @ Ind?mdur_uinlencia
9 T ‘? Quando_Chave_tempo (FK) 9 Jridkador acio
| E*ﬁ Sala_cnemz_Chave_salz (FK)
% Cidade_chave_cidade (FK)
% Genero Chave genero (FK)
W Ator_Chave_ator (FK)
% Diretor_Chave_diretor (FK)

]

Cidade - @ MNumero_pessoas |Sala_cinema =

¥ chave_cidade & Valor Arrecadado H-| @ Chave_sala
S T N4 | @ Nome_salk

© Estado
< Cidade

Ator - Diretor -
_‘1} Chav_g _ator % Chave_diretor
@ MNome_ator % Nome_diretor

Edilberto M. Silva - TABD -1 11



DW - Estudos de Caso
Hotel

e Dados

— Héspede: nome, local de origem, destino, motivo viagem,
data entrada, transporte, apto ocupado.
Pode ter reserva com data de chegada, periodo de estada
e agéncia de viagem (nao obrigatorio)

— Hotel: aptos (4 tipos), servicos (restaurante, bar, sauna,
piscina,...)

— Conta: diarias + servicos
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DW - Estudos de Caso
Hotel

® Necessidades

— Visualizar ao longo do tempo (por més), o faturamento
por tipo de motivo de viagem e meio de transporte

— Evolucao do faturamento por tipo de apto por trimestre

— Faturamento por servigo anual por andar (localizacao do
apto)

— Faturamento por agéncias

— Faturamento por viagem de negocios distribuido em
diarias (considerado também como um servico)
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Hotel

‘DW - Estudos de Caso

----------- ‘Modelo DV
Hotel
W Chave tempo i W Chave_cliente
@ Trimestre # Tempo_Chave_tempo (FK) @ Profissao_Cliente
@ Mes P W Agencia_Chave zgencia [FK)
} N % Apto_Chave_apto (FK)
W Clente_Chave cliente [FK)
¥ Servico_Chave_servico (FK)
W% Descricao_meio_transparte }|
¥ Descricao_motivo
Agencia - # Tipo_zpto :
e ; @ Valor_faturado Sernvico i
W Chave_agencia = :
: ¥ L H- ' Chave_servico
§ lome. agenca T @ Mome_servico
Apto -

# Chave_apta
@ Andar_apto




Tarefas

® Levantar dados de um determinado negodcio ou area de
negocio.

— Descrever sucintamente o negocio e seus problemas
(visdo gerencial)

® Levantar necessidades gerenciais a partir dos problemas
apontados

® Modelar Dimensionalmente
— Mostrar os campos necessarios em cada dimensao
— Mostrar hierarquia de chaves no fato
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